Программа экспортного семинара: «Экспортные продажи в 2024 году»
10.00 Начало
Блок 1. Особенности экспортных продаж в 2024 году (с 10.00 до 11.20)
· Отличия поиска и b2b-продаж иностранных клиентов в странах СНГ и дальнем зарубежье
· Как составить ICP (профиль целевого заказчика) с учетом целевых каналов продаж (прямые, через партнеров)

Перерыв: 11.20 – 11.35

Блок 2. Источники поиска иностранных клиентов в 2024 году (с 11.35 до 13.00)
· Какие источники использовать для формирования списка целевых иностранных клиентов: базы данных по странам ЕАЭС, СНГ, дальнему зарубежью
· OSINT-инструменты для поиска контактных лиц целевых иностранных заказчиков

Обед: 13.00 – 13.50

Блок 3. Привлечение и продажи иностранным клиентам через холодные каналы коммуникации (звонки, emailы, LinkedIn) в 2024 году (с 13.50 до 15.20)
· Особенности холодных звонков иностранным клиентам в странах ЕАЭС и СНГ
· Как использовать рассылку холодных emailов при проработке целевых иностранных клиентов
· 5 элементов холодного email для привлечения иностранных заказчиков
· Как использовать Chat GPT для подготовки и персонализации цепочек emailов
· Особенности LinkedIn, как канала лидогенерации и b2b-продаж

Перерыв: 15.20 – 15.35

Блок 4. Кросс-культурная коммуникация в экспортных продажах иностранным клиентам в 2024 году (с 15.20 до 17.00)
· Какие особенности кросс-культурной коммуникации необходимо учитывать в экспортных продажах
· Как преодолеть «барьеры» и возражениям в экспортных продажах

17.00 Завершение
